DossIlEr
Bedrijfspro el
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“Relaties in de watten leggen,
kunst van succesvol zakendo

“Gemotiveerde medewerkers die een tandje bijsteken, vormen ¢
beste garantie voor een bedrijf om veilig door de economische cri:
te geraken,” stelt zaakvoerder Ad Fransen van FDS Promotions
Lommel. Het bedrijf, dat hij samen runt met Isabel De Somer, spe
aliseert zich naast relatiegeschenken in unieke kerst- en geschenk
ketten. “Een welgekozen cadeau doet wonderen voor de motivat
op de werkvloer en de relatie met klanten en leveranciers.” Isabel De Somer & Ad Fransen met mascofte Rufus.

De indrukwekkende en kwalitatieve productencatalogus van FDSansen. “Dit geschenk, wat bovendien gepersonaliseerd kan worden, vul-
Promotions krijgt elk jaar een vaste plaats in het kantoor van duizenden ken we dan aan met bijpassende voedingswaren of wijnen. We gebruiken
drijfsleiders, marketing managers en sales directors. “Ondanks de opkoraeen maar kwaliteitsmerken en luxueuze verpakkingen. U staat versteld
van het internet en onze uitgebreide webshop houden we toch vast agan wat we allemaal kunnen bereiken met een klein budget.”
onze jaarlijkse catalogussen die we versturen,” legt Ad Fransen uit. “Onze ..
klanten gebruiken deze in de eerste plaats als ideeén- en werkboek.ré.ersoomljke touch
bladeren er geregeld in, plakken post-its bij interessante gadgets en leggenNiet alleen de kerstperiode vormt een passend moment om een ge-

de keuze voor aan hun collega’s.” schenkpakket te geven. “Bij elke gelegenheid — zoals een bedrijfsfeest of
. een outdoor event — vormt een geschenkpakket het ideale middel om uw
Unieke geSChenkpakketten waardering uit te drukken voor uw medewerkers, klanten of leveranciers.

Naast totaalleverancier van gepersonaliseerde relatiegeschenken, pitensen weten met zo'n cadeau dat u zelf inspanningen hebt geleverd om
motioneel textiel en werkkledij, specialiseert FDS Promotions zich in unieket te realiseren, in tegenstelling tot bijvoorbeeld een geldbonus. Het geeft
kerst- en geschenkpakketten. Voor deze laatste productgroep breken — megn persoonlijke touch. Een geschenkpakket is ideaal om met een beperkt
de eindejaarsperiode in zicht — drukke tijden aan. “We stellen onze pakkétidget per werknemer het teamgevoel stevig aan te wakkeren. In tijden van
ten zelf samen en maken deze volledig in eigen beheer,” vertelt Ad Fransgisis valt dit niet te onderschatten. De kleine investering verdient u gega-
“Klanten kunnen kiezen uit een honderdtal standaardpakketten. Voor wiandeerd terug dankzij de extra motivatie op de werkvloer.”
toch binnen dit ruime gamma zijn gading niet vindt, stellen we — in nau . .
samenspraak - pakketten op maat samen. Van vijf tot 5.000 pakketten %jantgerlchte service
meer, FDS behandelt iedere aanvraag met evenveel aandacht en creativiteitFDS Promotions kenmerkt zich, naast de creativiteit en kwaliteit,

Zowel KMO als de multinational kan bij FDS terecht.” door een klantgerichte service. “Een relatiegeschenk of geschenkpakket
. . bestellen, behoort uiteraard niet tot de kernactiviteiten van onze klanten.
Waardevolle mtstralmg Daarom nemen wij alle zorgen op ons. Het respecteren van de afgesproken

Elk pakket draait steeds rond één of twee hoofdgeschenken. “Dat zijiming vinden we prioritair, net als een open communicatie tijdens het vol-
de waardevolle items uit het pakket die de mensen bewaren,” vertelt Addige bestel-, productie- en leveringsproces. Mensen zijn altijd vrijblijvend
welkom voor een bezoek aan onze ruime showroom, waar alle gadgets en
kerstpakketten uitgestald staan. We begeleiden u graag persoonlijk tijdens
uw zoektocht naar het juiste geschenk.”
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